关于举办2026年iCAN大学生创新创业大赛
绿色发展创新挑战赛的通知
 
iCAN大学生创新创业大赛（原中国MEMS传感器应用大赛，以下简称“iCAN大赛”）始于2007年，是鼓励原创精神，培养创新思维，提升实践能力的大学生综合性创新赛事。2010年，iCAN大赛入选《教育部、财政部关于批准2010年度大学生竞赛资助项目的通知》（教高函〔2010〕13号）大学生竞赛资助项目第2项，2023年入选中国高等教育学会发布的《全国普通高校大学生竞赛分析报告》竞赛目录第54项。
为引导青年树立和践行绿水青山就是金山银山的理念，积极投身绿色发展实践服务生态文明建设大局，iCAN大学生创新创业大赛组委会发起绿色发展创新挑战赛，现将有关事项通知如下：
 
 
一、组织机构
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（一）主办单位：iCAN大学生创新创业大赛组织委员会
（二）承办单位：艾瞰未来（北京）科技有限公司
 
 
二、参赛要求
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（一）参赛人员
1.年龄在40周岁（含）以下（1986年1月31日（含）以后出生）的中国公民。
2.由团队申报的参赛项目，团队总人数不多于8人。
3.创新组、公益组、行业命题组可单独填报不超过3名指导教师（指导老师不受年龄限制、参赛人数限制）。
（二）参赛项目
1.符合国家法律法规和国家产业政策。
2.参赛个人、团队必须对提交的项目材料拥有自主知识产权，不存在知识产权争议，不得侵犯他人知识产权或物权，抄袭、盗用、提供虚假材料或违反相关法律法规的，一经发现，即刻丧失参赛相关权利并自负一切法律责任。
 
 
三、赛道划分
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本次比赛根据项目定位与命题类型划分为三个赛道，具体要求详见附件，各赛道概述如下：
（一）产业赛道
产业赛道关注国家重点产业政策和发展方向，重点发掘一批具有前瞻性、战略性的新技术、新产品和新模式。
（二）公益赛道
以解决社会问题为核心目标，聚焦绿色发展和造福社会弱势群体，重点聚焦县域养老命题，关注老年人绿色生活方式。
（三）行业命题赛道
聚焦“绿色可持续发展下的现代农业发展及工农业协同创新”“绿色能源发展趋势下的传统加油站转型探索”两大行业命题，深入剖析并提出兼具创新思维与高度可操作性的解决方案。
 
 
四、作品提交内容
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（一）路演 PPT：用于项目现场路演展示，清晰呈现项目整体方案与核心亮点等，提交PDF格式文件，单个文件大小不超过 50MB。
（二）商业计划书：用于阐述项目商业模式、运营规划与发展前景等，提交PDF格式文件，单个文件大小不超过50MB。
（三）绿色发展相关领域实践经历材料：用于佐证团队在绿色发展领域等相关实践与成果，提交PDF格式文件，单个文件大小不超过50MB。
（四）其他辅助性材料：用于补充说明项目的专利、荣誉、测试报告等支撑性内容，提交PDF格式文件，单个文件大小不超过50MB。
（五）项目演示视频：用于直观展示项目功能、运行流程与实际效果等，提交MP4格式文件，单个文件大小不超过50MB。
 
 
五、赛程安排
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（一）参赛报名（报名时间：即日起至2026年5月20日）
所有参赛团队统一通过iCAN大赛官网报名，报名结束后不允许修改团队信息，大赛同期开展绿色发展领域相关培训，培训另行通知
（二）复赛（8月）
复赛根据填报资料进行评审，确定入围决赛项目。
（三）决赛（9月）
决赛采取线上路演和答辩方式进行评审，评选出各组一、二、三等奖。
 
 
六、赛事分组
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大赛分为创新组、创业组、公益组、行业命题组四个组别，具体安排如下:
（一）创新组
符合产业赛道命题领域，尚处于实验阶段的技术创新项目以及商业计划书阶段的创业项目。参赛提交材料为技术创新方案和成果、商业模式创新方案。
（二）创业组
符合产业赛道命题领域，在工商系统登记注册时间5年以内（2021年1月31日以后登记注册）企业的创业项目。需要提交商业计划书（含项目进展、阶段性成果、发展规划等）。涉及国家限制行业和领域的，需要相关的资质证明。
（三）公益组
符合公益赛道命题领域，围绕命题领域提出的通过创新模式、技术或组织方式，整合多方资源，创造社会价值的行动方案或项目。项目要求具有可持续性，目标内容合理、管理规范，能为社会大众提供志愿服务和就业机会。参赛提交材料为社会化创新项目或模式方案等。
（四）行业命题组
符合行业命题赛道命题领域，旨在解决行业命题关键痛点、提升核心竞争力的创新解决方案或转型升级项目。项目需具备显著创新性（技术、模式、应用等）和明确的落地路径。需提交详细项目实施方案（含项目创新点说明、核心技术和模式阐述等）。
 
 
七、奖项设置
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入围半决赛和总决赛参赛团队根据成绩排名设置一等奖、二等奖和三等奖，并颁发荣誉证书。
 
 
八、联系方式
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联 系 人：乔乔
联系方式：13011247710
交 流 群：QQ群1063299134
邮    箱：contest@g-ican.com
地   址：北京市海淀区颐和园路5号北京大学
附   件：赛道及命题领域
iCAN大学生创新创业大赛组织委员会
                    2026年4月21日
 
附件：
赛道及命题领域
一、产业赛道
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产业赛道关注国家重点产业政策和发展方向，重点发掘一批具有前瞻性、战略性的新技术、新产品和新模式。
（一）能源绿色低碳转型
包括但不限于发电材料、绝缘料、屏蔽料及其它复合材料、电力长时储能技术、结合油、储能绿电、氢和绿色甲醇、深远海开发、微电网和虚拟电厂等。
（二）生物基化学品和材料的绿色智造
包括但不限于生物基平台化合物、生物基聚合物、生物基碳材料、生物基塑料、生物基化学纤维、生物基橡胶、生物基涂料、生物基材料助剂、生物基复合材料及各类生物基材料制得的制品等。
（三）二氧化碳综合利用技术
包括但不限于CO₂捕获、矿化利用、农业气肥、生物转化、化学转化、碳基新材料等。
（四）资源循环利用
包括但不限于工业三废资源化回收利用、废旧钢铁、废有色金属、废橡胶、废塑料、废电池、废光伏板、废风力发电机等材料回收利用。
（五）多污染物协同治理
包括但不限于多污染物同步脱除技术、新型环保材料与催化剂、多污染物协同减排、农业与海洋污染协同治理、减污降碳协同路径等。
 
 
二、公益赛道
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以解决社会问题为核心目标，聚焦绿色发展和造福社会弱势群体，重点聚焦县域养老命题，关注老年人绿色生活方式。
聚焦县域养老命题，关注老年人绿色生活方式，围绕议题提出的具有一定商业模式的创业项目，目标内容合理，项目管理规范，能为社会大众提供志愿服务和就业机会，具有可持续性。
 
 
三、行业命题赛道
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聚焦“绿色可持续发展下的现代农业发展及工农业协同创新”“绿色能源发展趋势下的传统加油站转型探索”两大行业命题，深入剖析并提出兼具创新思维与高度可操作性的解决方案。
方向一：绿色可持续发展下的现代农业发展及工农业协同创新
命题1：生态循环型农工复合系统
模拟自然生态系统的“废物即资源”理念，设计工业与农业之间的物质与能量循环链条，实现区域层面的零废弃与资源高效利用。包括但不限于工业余热用于农业温室、农业废弃物转化为工业原料、废水处理与回用、能量梯级利用、有机废物堆肥与沼气生产、碳循环集成系统等。
命题2：农业副产物高值化生物炼制
借鉴石油炼制的思路，将小麦、玉米等农业副产物（如秸秆、畜禽粪便）视为“生物质油田”，通过一系列生物、化学技术，将其转化为多种高价值的工业产品和材料。包括但不限于生物燃料、生物塑料、有机肥料、高值化学品、生物基材料、酶制剂、碳基新材料等。
命题3：小麦玉米农业数智化集成创新
聚焦小麦、玉米两大主粮，推动传统种植向知识密集、技术驱动的现代化转型；深度融合智能装备、无人机遥感、AI与数字孪生技术，构建覆盖生产全链条的协同体系；实现生产全过程精准感知、智能决策、高效作业与可持续管理，助力主粮产业降本增效、提质稳产。包括但不限于智能水肥一体化系统、精准播种与收获技术、作物生长模型、农场数字化管理平台、现代农业服务体系构建、无人机作业、农田三维建模与动态管理、AI病虫害识别与预警模型、产量预测与品质评估、数字孪生农场、智能灌溉决策等。
方向二：绿色能源发展趋势下的传统加油站转型探索
命题1：绿色能源冲击下传统加油站加油主业转型即时零售服务主业发展模式探索
在应对燃油车保有量见顶及绿色能源替代趋势时，将传统加油站的核心业务从单一的“成品油销售”重新定位为以满足车主及周边社区居民即时性、便利性需求为核心的“零售服务平台”。它要求系统研究在加油场景基础上，如何有效拓展商品零售（如食品、饮品、车品）、即食餐饮、便民服务（如快递收发、缴费）等业务，并构建与之匹配的选址模型、商品选品、供应链管理、店面运营、数字化营销及盈利模式，最终实现从能源补给站向社区生活服务中心的转型。
命题2：绿色能源发展趋势下传统加油站转型综合能源站经营模式探索
着眼于交通能源结构的多元化，旨在规划设计可同时提供燃油、充电、换电、加氢、储充检等多种能源服务的“综合能源补给港”。它需要探索在有限的场地内，如何科学配置不同能源种类的设备与容量，优化能源调度与安全管理流程，并创新“油气氢电非”（油品、天然气、氢气、电力、非油品业务）一体化运营策略与盈利模型，以满足不同动力车型的能源需求，提升单站抗风险能力与综合收益。
命题3：绿色能源发展趋势下区域品牌整合零散加油站轻资产加盟模式探索
聚焦行业整合与品牌化发展机遇，旨在构建一个由区域强势品牌方主导，通过品牌输出、管理输出和供应链输出，整合区域内零散加油站的轻资产加盟网络。它需要设计具有吸引力的加盟合作方案、统一的品牌形象与服务体系、标准化的运营管理手册、集中的采购与配送体系，以及针对加盟站的赋能机制（如数字化工具、营销支持、人员培训），从而快速形成区域网络效应，降低单体站转型成本，提升整体市场竞争力。
